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Restrictive mais attractive

La Suisse attire de plus en plus d’entreprises européennes. Sans se montrer particuliérement accueillante.

SEBASTIEN RUCHE

Le déclic s’est produit a la fin de
I'été. L'annonce d’une taxation a
60% sur les gains en capitaux lors
dela cession d'une entreprise fran-
caise a semble-t-il décidé de nom-
breux entrepreneurs 4 s’expatrier.
Vers la Grande-Bretagne princi-
palement, mais également la
Suisse, la Belgique ou le Luxem-
bourg. Or cetintérét croissant pour
la Suisse se heurte & des pratiques
restrictives de la part des banques
et un certain manque d’imagina-
tion del'administration. Une fidu-
ciaire genevoise s’en inquiéte.
«Les grandes banques suisses sont
en train de scléroser I'économie,
pas seulement en limitant les cré-
dits, mais surtout avec une com-
pliance devenue extréme et pas
toujours clairvoyante», dénonce
Patrick Thiébaud, qui a créé la fi-
duciaire Wealthings a Genéve en
2010.

Depuis plus d’un an, des actes aussi
simples que l'ouverture d'un
compte bancaire se sont considéra-
blement compliqués pour des so-
ciétés désirant Simplanter en Suisse.

PATRICK THIEBAUD. L'entrepreneur
genevois s'inquiéte du compliance
exacerbé des grandes banques.

«L'un de mes clients veut créer
une entreprise industrielle a Ge-
néve, qui sera détenue par un hol-
ding pour des questions d’action-
nariat, mais Youverture d’un
compte est extrémement difficile
a conclure, décrit 'ancien d’Ar-
thur Andersen. Méme chose avec
un autre client, étranger, qui est
'ayant-droit économique d’une
holding financiére. Ou alors les
frais sont exorbitants, et les de-
mandes d’informations constan-
tes»

Cette crispations des grandes ban-
ques sapplique également aux en-
treprises suisses, en particulier si
elles travaillent beaucoup a I'ex-

port, oulors d’'un changement de
canton. De plus, «on remarque da-
vantage de suppressions de lignes
de crédit lors des périodes diffi-
ciles», poursuit Patrick Thiébaud,
dont I'entreprise fournit notam-
ment un systéme de gestion d’en-
treprise en temps réel.

Ce durcissement de la politique
de certaines banques—les banques
cantonales sont «davantage orien-
tées sur les PME» — se traduit éga-
lement par le départ ou lamise en
liquidation de nombreuses socié-
tés de domiciliation depuis 12 a
18 mois, observe encore I'ancien
responsable IT du WEEF, passé
également par Temenos.

Tout en saluant le travail des ser-
vices de promotion économique
pour favoriser la création d’entre-
prises, Patrick Thiébaud regrette
également un certain manque
d’imagination des élus locaux. En
particulier sur la question du pro-
Jjetd’agglomération franco-valdo-
genevoise, Le Grand Genéve,
«Lavolonté politique de créerala
fois des emplois et des logements
sur Genéve, Vaud et en France
voisine ne se concrétise pas; c’est

la preuve que le cadre est ina-
dapté».

Pour dépasser ce blocage, il propose
lacréation d’'unezone économique
disposant de régles particuliéres,
«permettant notamment de créer
des entreprises de droit suisse sur
le territoire francais, qui paieraient
des impéts en Frarnce, mais sur la
base du droit suisse. Les employés
de ces sociétés seraient sournis au
droit du travail suisse». L'idée re-
vient a utiliser les forces et faibles-
ses de chaque région: la France voi-
sine dispose de terrains et de
logements, mais'économie suisse
est plus dynamique.

Devancant les critiques, Patrick
Thiébaud reconnaft que ces entre-
prises franco-suisses seraient
moins taxées que si elles étaient
100% francaises —ce qui pourrait
Jjustifier des réticences tricolores
a instaurer un tel statut. «Mais el-
les continueraient 4 étre taxées,
car elles resteraient en France»
Plutét que de s'implanter en
Suisse et de siphonner progressi-
vement les actifs francais pour
échapper a la taxe de 60% lors
d’une vente, par exemple.®
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